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THALES - Fourniture et lesupport d’éguipements de formation pour Airbus A320 -
Sichuan Airlines — 20 M€

Soumis par redaction
01-06-2007

Thales a été sélectionné par la compagnie Sichuan Airlines pour assurer la fourniture et lesupport

d&rsquo;équipements de formation pour Airbus A320, dans le cadre d&rsquo;un contrat estimé aplus de 20 millions de
dollars US.Deux simulateurs Full Flight (FFS) de niveau D seront fournis, ils viendront rejoindre les sixFFS déja livrés par
Thales a la Chine au cours des quatre derniéres années, afin derépondre a la forte croissance du transport aérien dans
ce pays. Ces deux nouveaux FFSseront installés dans le centre de formation de la compagnie a Chengdu, capitale de
laprovince du Sichuan, et le premier simulateur sera opérationnel d&rsquo;ici la fin de 1&rsquo;année.

Un entraineur Thales aux systéemes de formation pour A320 (TFST) a également étécommandé par la compagnie
chinoise. Le TFST est un systeme de formation en salle offrantune totale fidélité avec les systémes avion. Ses
performances reproduisent exactementcelles de I&rsquo;appareil, grace a I&rsquo;utilisation d&rsquo;un logiciel
fournisseur agréé pour I&rsquo;avionique et ades modélisations de simulation des systémes avion d&rsquo;une parfaite
fiabilité.

Chris Gane, directeur de I&rsquo;activité simulation de Thales, explique : « Ce contrat confortela position de Thales
comme |&rsquo;un des principaux fournisseurs de simulateurs en Chine, ou lemarché connait un taux de croissance
phénoménal. C&rsquo;est une trés belle réussite a I&rsquo;exportpour nos équipes, elle souligne 1&rsquo;excellence
technique de ces produits et constitue un tresbon démarrage pour I&rsquo;année 2007, alors que nous célébrons les
soixante ans d&rsquo;expertise etde production de simulateurs en Grande-Bretagne. »

Lan Xin Guo, président de Sichuan Airlines, souligne : « Nous espérons entretenir desrelations longues et fructueuses
avec Thales, qui symbolise pour nous une cultured&rsquo;entreprise basée sur la qualité des solutions,
I&rsquo;engagement vis a vis du client et la recherche de colts optimisés.»

http://www.thalesgroup.com
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